
Osoby zainteresowane prosimy o przesyłanie aplikacji
(CV ze zdjęciem) na adres mailowy:

rekrutacja@arka-instalacje.pl

Nasze marki:

Potrzebujemy
właśnie Ciebie!

Zakres obowiązków
• realizacja założonych planów sprzedażowych i praca wg standardów firmy
• profesjonalne doradztwo techniczne
• planowanie i raportowanie pracy
• budowanie i utrzymywanie długofalowych relacji z klientami.

Wymagania
• doświadczenie handlowe w branży instalacyjno-grzewczej
• bardzo dobra znajomość lokalnego rynku
• wiedza techniczna oraz znajomość konkurencji
• wykształcenie minimum średnie
• doskonała organizacja czasu pracy
• umiejętność pracy w zespole
• kreatywność, konsekwencja i dynamizm w działaniach
• nastawienie na klienta oraz wysoka motywacja do pracy
• prawo jazdy kat. B oraz umiejętność obsługi komputera
• zaangażowanie i poszanowanie zasad.

Oferujemy
• pracę w firmie zwiększającej rokrocznie zyski i zatrudnienie
• progresywne, bardzo atrakcyjne wynagrodzenie zależne 

od osiąganych wyników,
• niezbędne do pracy narzędzia (samochód, telefon, tablet, 

laptop, narzędzia marketingowe itd.)
• pracę w zmotywowanym i wymagającym zespole 

kreatywnych ludzi
• profesjonalne szkolenia.

Benefity
• dofinansowanie zajęć sportowych
• spotkania integracyjne
• służbowy samochód do użytku prywatnego

 

Jesteśmy producentem z ponad 26-letnim doświadczeniem rynkowym w branży instalacyjno - grzewczej. 
Łączymy dośwadczenie i pasję z nieustającym rozwojem oraz pogłebianiem wiedzy technicznej, pragnąc sprostać 
oczekiwaniom naszych odbiorców i za cel obierając budowanie długofalowych relacji z nimi na bazie partnerstwa.

Doradca
techniczno-handlowy

stanowisko

Obszar pracy: część woj. kujawsko-pomorskiego, północne Mazowsze, część woj. warmińsko-mazurskiego.


